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™Ùfi¯ÔÈ ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜:
∆Ô ¶ÚfiÁÚ·ÌÌ· ·Ú¤¯ÂÈ ÙË ‰˘Ó·ÙfiÙËÙ· ÛÙÔ˘˜ ˘Ô„ËÊ›Ô˘˜:

·. ¡· ·ÔÎÙ‹ÛÔ˘Ó ¤Ó· Û‡ÓÔÏÔ ‚·ÛÈÎÒÓ ıÂˆÚËÙÈÎÒÓ Î·È Ú·ÎÙÈÎÒÓ ÁÓÒÛÂˆÓ Ô˘ ı·
ÙÔ˘˜ ‚ÔËı‹ÛÔ˘Ó ÛÙËÓ ·Ó·‚¿ıÌÈÛË – Â·ÁÁÂÏÌ·ÙÈÎÔÔ›ËÛË ÙË˜ ··Û¯fiÏËÛ‹˜ ÙÔ˘˜.

‚. ¡· ÂÓÈÛ¯‡ÛÔ˘Ó ÙËÓ Î·Ù¿ÚÙÈÛ‹ ÙÔ˘˜ ÒÛÙÂ Ó· Â›Ó·È ÈÎ·ÓÔ› Ó· ÂÈÏ‡Ô˘Ó ‰‡ÛÎÔÏ·
ÚÔ‚Ï‹Ì·Ù· Ô˘ ·ÓÙÈÌÂÙˆ›˙Ô˘Ó Î·ıËÌÂÚÈÓ¿.

Á. ¡· ÂÌÏÔ˘Ù›ÛÔ˘Ó ÙÈ˜ ÁÓÒÛÂÈ˜ ÙÔ˘˜ ÛÂ ı¤Ì·Ù· Ô˘ ¤ÌÌÂÛ· ÙÔ˘˜ ‰ÈÂ˘ÎÔÏ‡ÓÔ˘Ó ÛÙËÓ
Ï‹„Ë ÛˆÛÙÒÓ ·ÔÊ¿ÛÂˆÓ.

‰. ¡· Á›ÓÔ˘Ó Î¿ÙÔ¯ÔÈ, ‡ÛÙÂÚ· ·fi ÂÈÙ˘¯Â›˜ ÂÍÂÙ¿ÛÂÈ˜, ÂÓfi˜ ˘„ËÏÔ‡ Î‡ÚÔ˘˜ ÈÛÙÔ-
ÔÈËÙÈÎÔ‡ Ô˘ Ó· ·Ô‰ÂÈÎÓ‡ÂÈ ÙÔ fiÛÔ Â·ÁÁÂÏÌ·Ù›Â˜ Â›Ó·È.

™Â ÔÈÔ˘˜ ·Â˘ı‡ÓÂÙ·È:
∆Ô ÚfiÁÚ·ÌÌ· ·Â˘ı‡ÓÂÙ·È ÛÂ ÚÔ˚ÛÙ·Ì¤ÓÔ˘˜ ˆÏ‹ÛÂˆÓ, ÛÂ ÛÙÂÏ¤¯Ë ÙÌËÌ¿ÙˆÓ Ô˘
¤Ú¯ÔÓÙ·È ÛÂ Â·Ê‹ ÌÂ ÂÏ¿ÙÂ˜ (.¯. ÂÍ˘ËÚ¤ÙËÛË ÂÏ·ÙÒÓ, Marketing, ˆÏËÙ¤˜ ÌÂ
Â·ÚÎ‹ ÂÚÁ·ÛÈ·Î‹ ÂÌÂÈÚ›· Î.·.) Ô˘ ·Ó·Ì¤ÓÂÙ·È Ó· ÚÔ·¯ıÔ‡Ó ÛÂ Î·›ÚÈÂ˜ ı¤ÛÂÈ˜.

∂ÈÛËÁËÙ¤˜:
√È ÂÈÛËÁËÙ¤˜ ÙÔ˘ ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜ Â›Ó·È ¿ÓıÚˆÔÈ ÙË˜ Ú¿ÍË˜, ‰È·ÎÂÎÚÈÌ¤Ó· ÛÙÂÏ¤¯Ë ÙË˜
·ÁÔÚ¿˜ ÛÙÔ ¯ÒÚÔ ÙˆÓ ˆÏ‹ÛÂˆÓ, Ô˘ ¤¯Ô˘Ó ÂÈ‰ÈÎ¿ ÂÎ·È‰Â˘ÙÂ› ÛÙË ª. µÚÂÙ·Ó›·.

∂Î·È‰Â˘ÙÈÎfi ˘ÏÈÎfi:
∏ ‰È‰·ÛÎfiÌÂÓË ‡ÏË ÂÚÈÏ·Ì‚¿ÓÂÈ ÌÂÙ·ÊÚ·ÛÌ¤ÓÂ˜ Î·È ÂÌÏÔ˘ÙÈÛÌ¤ÓÂ˜ ÛÙ· ÂÏÏËÓÈÎ¿
ÛËÌÂÈÒÛÂÈ˜.
∏ ‰È‰·ÛÎ·Ï›· Á›ÓÂÙ·È ÌÂ ÙË ¯ÚËÛÈÌÔÔ›ËÛË ÙˆÓ Ï¤ÔÓ Û‡Á¯ÚÔÓˆÓ ÌÂıfi‰ˆÓ ‰È‰·ÛÎ·-
Ï›·˜: case studies, syndicate cases, role playing.
™ÎÔfi˜ Ì·˜ Â›Ó·È Ô Û˘Ó‰˘·ÛÌfi˜ ÙË˜ ıÂˆÚËÙÈÎ‹˜ ÂÎ·›‰Â˘ÛË˜ Î·È ÙË˜ Ú·ÎÙÈÎ‹˜ ·Í›·˜
ÙË˜ ÔÏ˘ÂÙÔ‡˜ Â›Ú·˜ ÙˆÓ ÂÈÛËÁËÙÒÓ ÙÔ˘ ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜, ÛÙÔ ¯ÒÚÔ ÙˆÓ ÂÈ¯ÂÈÚ‹ÛÂˆÓ.

∂ÍÂÙ¿ÛÂÈ˜:
™ÙÔ Ù¤ÏÔ˜ ÙÔ˘ ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜ ı· ‰ÈÂÍ·¯ıÔ‡Ó ÁÚ·Ù¤˜ ÂÍÂÙ¿ÛÂÈ˜ ÛÂ fiÏË ÙËÓ ‡ÏË. ∏ ÂÍÂ-
Ù·ÛÙÈÎ‹ ÂÈÙÚÔ‹ ı· Â›Ó·È 4ÌÂÏ‹˜ Î·È ı· ¤¯ÂÈ ÙËÓ ·ÎfiÏÔ˘ıË ‰ÔÌ‹:

- ¢‡Ô ÂÈÛËÁËÙ¤˜ ÙÔ˘ ¶ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜

- ¢‡Ô ∞ÓÒÙ·Ù· ™ÙÂÏ¤¯Ë ·fi ÙÔ ¯ÒÚÔ ÙˆÓ ¶ˆÏ‹ÛÂˆÓ ÌÂÁ¿ÏˆÓ ÂÙ·ÈÚÈÒÓ
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ÌfiÓÔ ÛÂ fiÛÔ˘˜ ·ÔÊÔÈÙ‹ÛÔ˘Ó ÂÈÙ˘¯Ò˜



øƒ∂™ ¢∂™ª∂™

24 ∆Â¯ÓÈÎ¤˜ ∂ÈÎÔÈÓˆÓ›·˜

∏ ÂÈÎÔÈÓˆÓ›· ÛÙËÓ ÒÏËÛË, ∏ ÚÒÙË ÂÓÙ‡ˆÛË, ¢ËÌÈÔ˘ÚÁ›· ÎÏ›Ì·ÙÔ˜, ∆Â¯ÓÈÎ¤˜ ÂÚˆÙ‹ÛÂˆÓ,
°ÏÒÛÛ· ÛÒÌ·ÙÔ˜, ∞ÔÙÂÏÂÛÌ·ÙÈÎ‹ ·ÎÚfi·ÛË, ∆Â¯ÓÈÎ¤˜ ·ÚÔ˘Û›·ÛË˜, ™˘Ó·ÏÏ·ÎÙÈÎ‹ ·Ó¿Ï˘ÛË,
ÃÂÈÚÈÛÌfi˜ ·ÓÙÈÚÚ‹ÛÂˆÓ, ∏ ‰‡Ó·ÌË ÙË˜ Û˘ÌÂÚÈÊÔÚ¿˜, ¶·›ÍÈÌÔ ÚfiÏˆÓ.

24 ¢ÈÔ›ÎËÛË & ∞Ó¿Ù˘ÍË ∞ÓıÚÒÈÓÔ˘ ¢˘Ó·ÌÈÎÔ‡ ¢ÈÂ‡ı˘ÓÛË˜ ¶ˆÏ‹ÛÂˆÓ

∞ÔÙÂÏÂÛÌ·ÙÈÎ‹ ∏ÁÂÛ›· (Leadership), ∫·ıÔ‰‹ÁËÛË (Coaching), ™‡ÛÙËÌ· ∞ÌÔÈ‚ÒÓ, ∂ÈÏÔÁ‹,
¶·Ú·Î›ÓËÛË Î·È ∂Î·›‰Â˘ÛË ¶ˆÏËÙÒÓ.

24 ∆Â¯ÓÈÎ¤˜ §‹„Ë˜ ∞ÔÊ¿ÛÂˆÓ Î·È ¢È·Ú·ÁÌ·ÙÂ‡ÛÂˆÓ

£ÂˆÚ›· ·ÔÊ¿ÛÂˆÓ, ∏ ‰È·‰ÈÎ·Û›· ÙË˜ ·fiÊ·ÛË˜, ¢ËÌÈÔ˘ÚÁÈÎ‹ ÛÎ¤„Ë, ∞ÔÙÂÏÂÛÌ·ÙÈÎ¤˜ ÙÂ¯ÓÈÎ¤˜
Ï‹„Ë˜ ·ÔÊ¿ÛÂˆÓ, ªÂÏ¤ÙË ÂÚÈÙÒÛÂˆÓ. ∂›‰Ë ‰È·Ú·ÁÌ·ÙÂ‡ÛÂˆÓ, ‰È·Ú·ÁÌ·ÙÂ‡ÛÂÈ˜, ∆Ô ·˙¿ÚÈ,
∆Â¯ÓÈÎ¤˜ ‰È·Ú·ÁÌ·ÙÂ‡ÛÂˆÓ, ¶·È¯Ó›‰È ‰È·Ú·ÁÌ·ÙÂ‡ÛÂˆÓ.

24 µ·ÛÈÎ¤˜ ∞Ú¯¤˜ ª¿ÚÎÂÙÈÓÁÎ

√ÚÈÛÌÔ›, Marketing Mix, ∆ÌËÌ·ÙÔÔ›ËÛË Î·È ŒÚÂ˘Ó· ·ÁÔÚ¿˜, ∂ÈÎÔÈÓˆÓ›· Marketing, Swot
Analysis, ªÂÏ¤ÙË ÂÚÈÙÒÛÂˆÓ.

24 ™ÙÚ·ÙËÁÈÎfi˜ ™¯Â‰È·ÛÌfi˜ ¶ˆÏ‹ÛÂˆÓ & ∞Ó¿Ï˘ÛË ∞ÁÔÚ¿˜

∞Ó¿Ï˘ÛË ÂÚÈ‚¿ÏÏÔÓÙÔ˜, ™Ùfi¯ÔÈ, ∆·ÎÙÈÎ¤˜, ™ÙÚ·ÙËÁÈÎ¤˜ ˆÏ‹ÛÂˆÓ ÚÔ¸ÔÏÔÁÈÛÌfi˜, e-Commerce,
¶ÚÔÛ‰ÈÔÚÈÛÌfi˜ ÌÂÁ¤ıÔ˘˜ Î·È Ù¿ÛÂˆÓ ·ÁÔÚ¿˜, ∞ÓÙ·ÁˆÓÈÛÙÈÎfiÙËÙ·, ∞Ó¿Ï˘ÛË ÎÂÚ‰ÔÊÔÚ›·˜ ÚÔ˚fiÓÙÔ˜,
£¤ÛË ÚÔ˚fiÓÙÔ˜ ·Ó¿ÏÔÁ· ÌÂ ÙËÓ ·Ó¿Ù˘ÍË ·ÁÔÚ¿˜ Î·È ÙÔ ÌÂÚ›‰ÈÔ ·ÁÔÚ¿˜.

12 ™ÙÔÈ¯Â›· ∂ÌÔÚÈÎÔ‡ ¢ÈÎ·›Ô˘

¢›Î·ÈÔ ™˘Ì‚¿ÛÂˆÓ, ∂ÈÙ·Á¤˜ – ™˘Ó·ÏÏ·ÁÌ·ÙÈÎ¤˜, ∞·ÈÙ‹ÛÂÈ˜ ˘Ô¯ÚÂÒÛÂˆÓ ‰ÈÎ·ÛÙÈÎ¿, ¡ÔÌÔıÂÛ›·
·ÓÙ·ÁˆÓÈÛÌÔ‡.

12 ¢ÈÔ›ÎËÛË ™ËÌ·ÓÙÈÎÒÓ ¶ÂÏ·ÙÒÓ

∫·ıÔÚÈÛÌfi˜ ÛËÌ·ÓÙÈÎÒÓ ÂÏ·ÙÒÓ, ∆ÚfiÔÈ ¯ÂÈÚÈÛÌÔ‡, Ã·Ú·ÎÙËÚÈÛÙÈÎ¿, ™Ù¿‰È· ·Ó¿Ù˘ÍË˜ Û¯¤ÛÂ-
ˆÓ, ÚÔÛ¤ÁÁÈÛË Î·È ‰È·Ù‹ÚËÛË, ∞Ó¿Ï˘ÛË ÌÂÁ¿ÏˆÓ ÂÏ·ÙÒÓ – Matrix.

24 √ÚÁ¿ÓˆÛË & ¢ÈÂ‡ı˘ÓÛË ∆Ì‹Ì·ÙÔ˜ ¶ˆÏ‹ÛÂˆÓ

¶ÂÏ·ÙÔÎÂÓÙÚÈÎfi˜ ÚÔÛ·Ó·ÙÔÏÈÛÌfi˜, ™Ùfi¯ÔÈ, ™ÙÚ·ÙËÁÈÎ‹, √ÚÁ·ÓˆÙÈÎ‹ ‰ÔÌ‹, ¶ÚÔÛ‰ÈÔÚÈÛÌfi˜ ÙÔ˘
ÌÂÁ¤ıÔ˘˜ ÙÔ˘ ÙÌ‹Ì·ÙÔ˜ ˆÏ‹ÛÂˆÓ, ∆ÚfiÔÈ ‰fiÌËÛË˜ ÙˆÓ ·Ô‰Ô¯ÒÓ, ∫ÈÓËÙÔÔ›ËÛË Î·È ·ÍÈÔÏfi-
ÁËÛË ÙˆÓ ÛÙÂÏÂ¯ÒÓ ˆÏ‹ÛÂˆÓ.

12 µ·ÛÈÎ¤˜ ∞Ú¯¤˜ √ÈÎÔÓÔÌÈÎÒÓ ªÂÁÂıÒÓ ÙË˜ ∂È¯Â›ÚËÛË˜

ŒÓÓÔÈ· ÏÔÁ·ÚÈ·ÛÌÒÓ, §ÂÈÙÔ˘ÚÁ›· ÙÔ˘ §ÔÁÈÛÙÈÎÔ‡ ™¯Â‰›Ô˘, πÛÔÏÔÁÈÛÌfi˜ Î·È ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù· ÃÚ‹ÛÂˆ˜,
¢Ú·ÛÙËÚÈfiÙËÙÂ˜ ÙÔ˘ §ÔÁÈÛÙËÚ›Ô˘, ŒÓÓÔÈ· ÙÔ˘ ÎÂÊ·Ï·›Ô˘ Î›ÓËÛË˜, Ù·ÌÂÈ·Î¤˜ ƒÔ¤˜, ÃÚËÛÈÌfiÙËÙ· ÙË˜
ÔÈÎÔÓÔÌÈÎ‹˜ ·Ó¿Ï˘ÛË˜, ∞Ó¿Ï˘ÛË ÓÂÎÚÔ‡ ÛËÌÂ›Ô˘, ÃÚËÌ·ÙÔÔÈÎÔÓÔÌÈÎÔ› ¢Â›ÎÙÂ˜.

12 ∂Í˘ËÚ¤ÙËÛË ¶ÂÏ·ÙÒÓ

∂Í˘ËÚ¤ÙËÛË ÚÈÓ, Î·Ù¿ Î·È ÌÂÙ¿ ÙËÓ ÒÏËÛË, ∂Í˘ËÚ¤ÙËÛË ÙˆÓ ÂÛˆÙÂÚÈÎÒÓ ÂÏ·ÙÒÓ, ¢ËÌÈÔ˘ÚÁ›·
Û˘ÁÎÚÈÙÈÎÔ‡ ÏÂÔÓÂÎÙ‹Ì·ÙÔ˜ Ì¤Ûˆ ÙË˜ ÂÍ˘ËÚ¤ÙËÛË˜, ∆ÚfiÔÈ ÂÍ˘ËÚ¤ÙËÛË˜, ∏ ÔÈfiÙËÙ· ÛÙËÓ
ÂÍ˘ËÚ¤ÙËÛË, ¶ÚÔÛˆÔÔ›ËÛË ÙˆÓ Û¯¤ÛÂˆÓ, ™‡ÛÙËÌ· ‰È·¯Â›ÚÈÛË˜ ¶ÂÏ·ÙÒÓ (CRM), ¶·›ÍÈÌÔ ÚfiÏˆÓ.

∞Ó·Ï˘ÙÈÎfi ¶ÚfiÁÚ·ÌÌ·
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ACS AIR COURIER AEE

ACHAIA PACK AE

ACTELION HELLAS AE

APIVITA AE

AS COMPANY AE

ASTRAZENECA AE

AVIN OIL AE

BAYER HELLAS ABEE

BUSINEES SOLUTIONS AE

COCA – COLA 3E

CRETA FARM ABEE

DAS HELLAS AE

DATA COMMUNICATION AE

DIAGEO HELLAS SA

DUROSTICK ∞µ∂

EFG EUROBANK AE

ELITHERM AEBE

ELPEN AE

ERGOTRAK AE

EUROLIFT E¶∂

FORTHNET AE

FRANKE HELLAS AEBE

FREZYDERM ABEE

GILEAD SCIENCES ∂§§∞™

GLAXOSMITHKLINE AEBE

HELLA ON LINE AE

HELLAS ON LINE

HELLASNET AE

HELLENIC CATERING SA

HELLENICA AE

HEWLETT PACKARD

I.M.S HELLAS AE

ICAP ANø¡. ∂∆∞πƒ. ∂ƒ∂À¡ø¡

ING GROUP

I¡FO AE

JOHNSON & JOHNSON HELLAS AEBE

KLEEMANN HELLAS ABEE

LUNA AE

MAKRO CASH & CARRY

MAMIDOIL JETOIL AE

MATTEL AEBE

MAVA ∞∂

Mc CAIN HELLAS ∂¶∂

MEDIA MARKT AE

MEDIASTROM ABEE

MENARINI HELLAS AE

MERCK ∂¶∂

MISKO AE

NOVO NORDISC HELLAS LTD

OLVOS SCIENCE AE

OMEGA PHARMA HELLAS AE

PACO ∂§§∞™ ∂¶∂

PISCINES IDEALES AE

PRAKTIKER HELLAS AE

ROCHE HELLAS AE

SANI BEACH HOTEL

SCADINAVIAN TOBACCO HELLAS SA

SEPHORA ª∞ƒπ¡√¶√§√™ ∞∂∂

SIEMENS AE

SILK OIL AE

SSL ∂§§∞™ ∞∂

STAYER LUXEGO AE

TASTY FOODS AB°∂

TOYOTA ∞∂

TUDOR ∂§§∏¡π∫∏ AEE

UNIMAC AE

UNION OPTIC ABEE

VERTIKAL ABEE

VODAFONE -¶∞¡∞º√¡ ∞∂∂∆

WILO HELLAS ABEE

WYETH HELLAS SA

XANTIC AE

YTONG ABEE

∞°ƒ√∆π∫∏ ∑ø∏™

∞£∏¡∞´∫∏ ∑À£√¶√ππ∞ ∞∂

∞§¡∆∂ª∞ƒ ∞.•.∆.∂

∞§√ÀªÀ§ ∞∂

∞ª∫√ ∞∂

∞ƒ°ø ∞∂µ∂

∞ƒ∏∆∏ ∞∂

∞∆∆π∫∂™ ∂∫¢√™∂π™ ∞∂

µ∂Ãƒ√ ∞∂

µπ∞¡∂• ∞∂

µπµ∂Ãƒøª ∞∂

µπ√¢À¡∞ªπ∫∏ ∞∂

µπ√∆Àƒ ∞∂µ∂

µ√°π∞∆∑√°§√À SYSTEMS AE

µÀƒ∆ ∂§§∞™ ∞∂µ∂

°∂¡∂™π™ º∞ƒª∞ ∞∂

°∂¡π∫∏ ∆ƒ√ºπªø¡ ∞∂

°∂¡∫∞ ∂ª¶√ƒπ∫∏ ∞∂

°∫∞§§∞Ã∂ƒ ∂§§∞™ ∞∂∂

°∫ƒ∂∫∏™ ∞µ∂∂

¢. ª∞™√À∆∏™ ∞∂

¢∂§∆∞ ∞∂

¢√Àƒ√™ ∞∂

∂§µπ∞§ ∞∂

∂§π¡√π§ ∞∂

∂§§∏¡π∫∞ ∫∞§ø¢π∞ ∞∂

∂§§∏¡π∫∏ ∑À£√¶√ππ∞ ∞∆∞§∞¡∆∏™

∂¶π§∂∫∆√™ ∫§ø™∆√Ωº∞¡∆√Àƒ°π∞ ∞∂µ∂

∂ƒª∏™ SECURITY AE

∂Àµ√´∫∏ ∑Àª∏ ∞µ∂∂

∂À™∆ƒ∞∆π∞¢∏™ ∞µ∂∆∂

∂Àºƒ∞πªπ¢∏™ ∞µ∂∂

£ƒ∞∫∏ ∞∂

π∞∆ƒπ∫∏ ∂À ∑∏¡ ∞∂

π¡∫√∆ƒ∂´¡∆ ∂¶∂

π¡∆∂ƒ∞ª∂ƒπ∫∞¡ ∂.∞.∂.∑

∫∞∑π¡√ §√À∆ƒ∞∫π√À ∞∂

∫√ª∞¶ ∂§§∞ ∞µ∂∂

∫√¡∆π ∂§§∏¡π∫∏ ∂∆∞πƒπ∞ Ã∞§Àµ√™ ∞µ∂∂

∫√ƒ∂ ∞∂

∫ø∆™√µ√§√™ ¶. ∞∂µ∂

§∞¡∂∆ ∂¶π∫√π¡ø¡π∂™ ∞∂

ª∞°∂πƒ∞™ ¢π∞°¡. ª∏Ã/∆∞ ∞∂

ª∞∫∂¢√¡π∫∞ ¶∂ƒπº∂ƒ∂π∞∫∞ ∞∂

ª∂¡∆π™¶∂™ ∞∂µ∂

ªπ¡ø∞™ ∂∫¢√∆π∫∏ ∞∂

ª¶√À∆∞ƒ∏™ ∞∂

¡π∫∞™ ¶.°. ∞µ∂∂

¡π√À∆√¡ ∂¶∂ & ™π∞ ∂∂

√¶∆√°À∞ ∞µ∂∂

√∆∂ PLUS AE

√∆∂¡∂∆ ∞∂

¶∞∫√ ∞∂

¶∞¶∞∫√™ª∞™ ∂¶∂

¶∞¶∞™∆ƒ∞∆√™ ∞µ∂™

¶∂∆ƒ√°∫∞∑ ∞∂

¶∂∆™π∞µ∞™ ¡. ∞∂

¶π∆∆∞™ ∞. ∞∂µ∂

™∞ƒ∞¡∆∏™ ∞µ∂∂

™π¢∂¡√ƒ ∞∂

™∫√ƒ¢∞∫∏™ ∞∂

™¶∂∆™∂ƒ∏™ ∂. ∞∂

™À¡/ª√™ º∞ƒª∞∫√¶√πø¡ £∂™/∫∏™

™À¡/∫∏ º∞ƒª∞∫∞¶√£∏∫∏ ∞∂

∆π∆∞¡ ∆™πª∂¡∆ø¡ ∞∂

∆√Àƒπ™∆π∫∏ ∞∂

À¶∏ƒ∂™π∂™ ¢π∞∆∞∫∆π∫ø¡ ∞.∂.∂

À¶√¢√ª∏ ™Àªµ√À§√π ∞∂

º∞°∂ ∞∂

º∞ƒ∞¡ ∞µ∂∂

º∞ƒª∞¡∂§ ∞∂
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